L

Digital Growth Partner per Aziende e PMI

Piu visibilita. Piu clienti. Piu vendite.

Non portiamo semplicemente traffico.
Non consegniamo semplicemente lead.
Costruiamo opportunita commerciali.




Il Problema Concreto:
La Trappola dei Lead

Gestione Interna
Investimento

ﬂﬁ = = '!ﬁﬂ
Marketing

(Campagne, messaggi,
moduli)
1. Lead contattato 4 Il commerciale perde

troppo tardi. tempo con curiosi.

2. Nessun processo 3. Nessuna reale
di follow-up. qualificazione.

Il marketing genera traffico, ma senza
un filtro commerciale immediato,
I'investimento e bruciato.




Il Nostro Elemento Differenziante

Visibilita & Contenuti

LC Web Solution

Creazione Campagne

Generazione del Contatto (Lead)

Contatto Telefonico Immediato

Qualificazione dell'Interesse

Fissare I'"Appuntamento

Supporto alla Vendita
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Molte agenzie si fermano alla consegna del nominativo.
Noi costruiamo e gestiamo interi sistemi per trasformare le richieste in clienti.




Il Nostro Vantaggio Principale: La Qualifica Commerciale
“Tu pensa a chiudere il cliente. Al resto possiamo pensarci noi.”

Ricezione Lead:
Dal click alla nostra dashboard.

Contatto Rapido:
Chiamata per verificare il reale interesse.

Comprensione Esigenze: - N
Tempistiche, nestra eaugc Tempistiche, necessita,
disponibilita economica.

Filtro Obiezioni:
Risposte alle prime domande sul servizio.

L’Appuntamento Qualificato

. : —1 All'azienda viene trasferito solamente il contatto realmente
interessato. Dal click all'appuntamento commerciale.




Nei Progetti Piu Avanzati: Fino Alla Chiusura
Un vero e proprio braccio commerciale esterno per la tua azienda.

e Presentazione Follow-up Chiusura
-eAd >> Gemato >’>Q”a"f'caz'°”>’ dell'Offerta Continuo & Vendita

|

Dove il servizio e il modello di business lo permettono, LC Web Solution va oltre la
semplice qualificazione. Diventiamo Sales Agent dedicati, seguendo l'intera trattativa per
trasformare definitivamente I'opportunita in fatturato.

Servizio avanzato e personalizzabile, valutato su specifici progetti e marginalita.




Tre Aree, Un Unico Ecosistema

1. Acquisizione 2. Comunicazione 3. Supporto
Clienti & Presenza Commerciale
Sistemi digitali Contenuti professionali Gestione e qualifica dei
progettati per generare coerenti con il valore lead per trasformare le
nuove richieste (Meta aziendale (Video, Siti richieste in vendite
Ads, Lead Gen, Funnel). web, Landing page, (CRM, Automazioni,
Shooting). Chiamate, Qualifica).

Non ti servono fornitori separati.
Ti serve una struttura che lavori insieme.




Il Metodo LC:
Dall'Analisi all'Ottimizzazione

A

02 | Costruiamo la strategia 05 | Lavoriamo sui lead

Definiamo obiettivi, comunicazione, Contattiamo, qualifichiamo e

01 | Entriamo nella tua .
contatti.

azienda

Conosciamo attivita, persone,
prodotto e processo commerciale.
Non lavoriamo a distanza.

06 | Ottimizziamo

Analizziamo dati, processi
e risultati per migliorare
continuamente.

04 | Generiamo opportunita

03 | Creiamo la Utilizziamo contenuti e \
struttura campagne per portare nuovi
Contenuti, sito, CRM, potenziali clienti.

funnel, advertising e
automazioni Al.




A Chi Ci Rivolgiamo

Per aziende e PMI toscane che vogliono crescere davvero.

Struttura

Aziende con un prodotto/servizio valido,
una squadra operativa e capacita di
gestire nuovi lavori.

VW ETGCIGELE!

Servizi ad alto valore per privati e imprese
(B2B e B2C), preferibilmente con
installazione, assistenza o acquisti ripetuti.

Processi

Volonta di strutturare meglio acquisizione
clienti, comunicazione e vendita con un
unico partner.

Esempi di Settori

Sicurezza, climatizzazione, serramenti,
catering/eventi, servizi B2B.




Modelli di Partnership 2026

CONTENT
(Presenza)

Video, shooting,
piano editoriale.

Obiettivo: Identita
professionale.

SOCIAL ACTIVE
(Acquisizione)

Contenuti +
Campagne base +
Reportistica.

Obiettivo: Generare
primi contatti.

PERFORMANCE
(Vendita)

Contenuti +
Campagne Lead Gen
+ Contatto diretto LC

+ Qualifica Lead +
Modello Fisso + %
sul venduto.

Obiettivo: Trasformare
lead in vendite.

SOCIAL PLUS
(Ecosistema Totale)

Funnel complessi,
automazioni, supporto
al processo di vendita,

consulenza
strategica.

Il pacchetto premium.

Scegliamo insieme il punto di partenza e il servizio necessario dopo un’analisi approfondita.




Parliamone. L

Un primo confronto per capire

dove e come intervenire. Analizziamo la situazione e
capiamo se possiamo costruire

Insieme una strategia concreta.
Scrivici e raccontaci: Prima consulenza gratuita.

v/ Cosa vendi Contatti

WhatsApp: 35142 33 451
Email: info.lcwebsolution@gmail.com
Instagram: @I|c.websolution

v Dove lavori

v/ Come trovi clienti oggi

v/ Qual & il tuo obiettivo commerciale Luca Carriero « Founder
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